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Am 9. Januarist es keineswegs zu spiit, Thnen, verehrte Leserin, sehr geehrter Leser, alles
erdankbar Gute fiir 2014 zu wiinschen!!! An erster Stelle steht Gesundheit—und das ist
keine(!) Plattitiide, zumal es solche bei ‘mi’ gar nicht gibt. Wir driicken IThnen nicht nur
heftig die Daumen, dass Ihre Strategien fiir Ihr Unternehmen von Erfolg gelkxront sein

werden. Sie kénnen sich auf Ihr ‘'mi’~-Team verlassen, wenn es darum geht, Thnen auf

Ihrem Weg behilflich zu sein. Fangen wir gleich mit folgenden Infos damit an:

Carat dominiert 'mi’-LSP 'Kiichenplanungs-Software’

In den vergangenen Wochen présentierten wir Ihnen zahlreiche Einzelergebnisse des von ‘mi’ seit zehn Jahren

erstmals wieder durchgefiihrten Leistungsspiegels ‘Kiichenplanungs-Software’. Zeitweise sah es nach einem

Kopf-an-Kopf-Rennen zwischen Carat und Compusoft aus, was den Wettbewerb fiir Sie und uns durchaus

kurzweilig, weil spannend gestaltete. Wir wollen den Bogen aber nicht iiberziehen. Rechtzeitig vor dem Start

der imm cologne 2014 liefern wir Ihnen nun ohne gréere Umschweife das Endergebnis der ‘'mi’-Umfrage: Als
lasklarer Sieger geht Carat iiber die Ziellinie — und zwar mit einer Traumnote von 1,67! Herzliche Gliickwiinsche

aus Diisseldorf an das Team um die Carat-Macher/-GF Gerhard Essig und Norbert Michael!!! Schon in 2003 hief3

der Gewinner Carat, damals allerdings noch mit einer 2,01er Zensur. l oODoOT

Das heifit nichts anderes, als dass die Essig-Crew das Produkt sowie ; NN I

den Service drum herum noch erheblich optimieren konnte

Vom 2. Rang griifst — genau wie zehn Jahre zuvor — Compusoft [ 7 “ 1 -b. k’vﬂ'—ﬁ : 4

€ 3

mit einer ebenfalls verbesserten Note von 1,96 (2003: 2,07). Dem
ehemals Vierten, SHD, ist als aktueller Dritter nun der Sprung aufs Siegerpodest gelungen. Auch an die
beiden Unternehmen einen herzlichen Gliickwunsch und Respekt vor dem Geleisteten! Die Ergebnisse im
Detail sollten Sie in der heutigen Beilage zu Ihrer ‘mi’-Ausgabe nachlesen. Zu kldren bleibt noch die Frage,
wie es Carat gelungen ist, sich nach den bisher besprochenen Einzeldisziplinen einen derart groen Vor-
sprung vor der Konkurrenz herauszuarbeiten, mit dem man dann letztendlich deutlich gewinnt. Klarer Fall:

Unter dem nicht gerade unerheblichen Aspekt ‘Kosten’ iiberzeugt nach Meinung der Umfrageteilnehmer
der Anbieter aus Dreieich souveran. Hierunter fallen ++ Anschaffung ++ Pflege ++ Update ++ versteckte
Kosten. Die Note 1,42 gerade bei letzterem Punkt spricht fiir eine au8erordentliche Transparenz und ein

angemessenes Niveau. Gerhard Essig kommentiert das Abstimmungsergebnis ‘Kosten’ folgendermafien:

»Dass wir — neben dem Erfolg in der Leistungsbewertung — auch Sieger in der Kostenbewertung sind, ist fiir
uns ein riesen Erfolg, denn gerade das Preis/Leistungsverhiltnis ist fiir die meisten Kunden ausschlaggebend.
Dariiber hinaus konnten wir uns in den Teilbereichen Pflege und Wartungskosten und Update-Kosten verbessern
und somit die 2 vor dem Komma von 2003 gegen eine 1 vor dem Komma austauschen. Ein Vertrauensbeweis in
unser transparentes und faires Kostenmodell.”

Sind die Carat-Leute und deren Produkt also zu 100 % perfekt? Was es eventuell bei den Anbietern zu ver-
bessern gibe, wollten wir von Thnen unter Punkt 7 unseres Umfragebogens erfahren. Die Frage lautete: ,Was
muss kiinftig optimiert werden, damit eine verbesserte Arbeit mit Ihrem Planungsprogramm sichergestellt
ist?” Nun gut, auch bei Carat kamen von den Anwendern einige sehr konstruktive Vorschlage diesbeziiglich.
Aber der tragende Tenor lautete eher so wie diese ausgesuchten Stimmen: ++ , Alles sehr gut! Was soll noch
alles optimiert werden? Wir verwohnen die Kunden doch schon viel zu sehr” Kiichen Harms/Schortens ++ , Fiir
meine Belange optimal!” Kollege aus dem Raum Berlin ++ ,Zur Zeit keine Verbesserungsvorschliige fiir unseren

Bedarf!” EP Weyrauch Electrotec GmbH/Beerfelden ++ , Zur Zeit fillt mir nichts ein, was aus meiner Sicht ver-
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bessert werden sollte” Kollege aus Schleswig-Holstein ++ , Keine zusiitzlichen Anforderungen” Kiichenstudio aus
Franken. So, damit wire das Bild des Zieleinlaufes ziemlich rund. Nach alldem ist es noch interessant zu horen,
was Carat zum eigenen Abschneiden im Gesamtergebnis sagt. Dazu Carat-GF Gerhard Essig gegeniiber ‘'mi":

, Zum zweiten Mal als Sieger im ‘markt intern-Leistungsspiegel ‘Kiichenplanungs-Software” hervorzugehen, ist
wirklich ein grofer Exfolg, auf den wir sehr stolz sind. Drei Einzelsiege und einen knappen 2. Platz belegen die Ver-
besserung im Gesamtergebnis auf eine 1 vor dem Komma und sind ein grofies Kompliment. Denn die stindige Wei-
terentwicklung der Produkte und Dienstleistungen orientiert sich seit nunmehr 25 Jahren an den Bediirfnissen und
Wiinschen unserer Kunden. Und deshalb ist das Ergebnis fiir uns Motivation, genau auf diesem Weg weiterzumachen
und unsere Marktfiihrerschaft weiter auszubauen. Wir bedanken uns bei allen Teilnehmern fiir die exzellente Bewer-
tung und versichern Ihnen, auch weiterhin das Richtige zu tun. Denn der Kunde ist unser Chef, Leistung das Ziel
und Qualitiit unser Anspruch!” Dem ist an dieser Stelle nichts mehr hinzuzuftigen ... aufSer das ‘'mi’-Fazit:

@@ Nochmals Gratulation nach Dreieich! @@ Chapeau aber auch fiir die weiteren Platzierten Compusoft und
SHD, deren Ergebnisse alles andere als schlecht sind. Auch hier wird professionell und kundenorientiert
gearbeitet! Aber es kann in einem Wettbewerb immer nur einen Sieger geben @@ Studieren Sie die Daten un-
serer heutigen Beilage und vergleichen Sie sie mit Ihren personlichen Erfahrungen mit den Anbietern ee Alle
Unternehmen — egal auf welchem Rang gelandet - sind auf einen permanenten und konstruktiven Dialog mit
Thnen als Anwender angewiesen — mit dem einzigen Ziel, die Software fiir [hren Geschaftsalltag und seine
Anforderungen weiter zu verbessern. Wer letztlich davon profitieren wird, liegt ziemlich deutlich auf der Hand!
@@ Nutzen Sie dazu schon in der néchsten Woche Ihren Besuch auf der imm cologne, wo einige der Anbieter
prasent sein werden. Und last but not least folgende Ankiindigung: @@ Ihre ‘mi’-Redaktion wird nicht noch
einmal 10 Jahre bis zum Start des nichsten LSP “Kiichenplanungs-Software’ verstreichen lassen. Dazu ist die-
ses Segment mittlerweile fiir Sie zu bedeutend und stetig kiirzer werdenden Innovationszyklen unterworfen.

Erpo: Seriensieger im LSP 'Polstermdbel’

Nun ja, mit der obigen Uberschrift haben wir das Ergebnis des 'mi’-Leistungsspiegels ‘Polstermdbel” in nur fiinf
Worten gleich heraus posaunt. Auch hier ruft das ‘mi’-Team: Herzlichen Gliickwunsch! Was letztlich dahinter
steckt und wie es Erpo erneut geschafft hat, das verdeutlicht Thnen der umfangreiche, detaillierte und tiberaus
interessante ‘Datensalat’, den wir Thnen in der zweiten Beilage zu Ihrer heutigen ‘mi’-Ausgabe fiir Sie zubereitet
haben. Klar erkennbar: Der Erfolg ist Erpo nicht so mir nichts, dir nichts in den Schof$ gefallen. Die Crew um GF
Stefan Bornemann wird sicherlich zur Kenntnis nehmen, wie dicht ihnen dieses Mal der Wettbewerber und
Zweit-Platzierte Stressless an den Versen hingt. Das war ein echtes Foto-Finish! Hinter dem stark verbesserten
Stressless-Team folgt auf Rang 3 mit Gruber ein Unternehmen, dass ebenfalls seit der letzten ‘'mi’-Umfrage ei-
nen Grofteil seiner Hausarbeiten gemacht hat. Sei es wie es will, Erpo hat trotz dieser Konkurrenz immernoch
die Nase vorn. Wie geht das? Hier aus der Vielzahl von Kommentaren @FP°3

von Erpo-Fans eine kleine Auswahl an Zitaten: Siz. k. ~RUBER

++ , Erpo-Polstermibel — guter Service, gute Produkte” Einrichtungs- \ y ‘ A |

haus aus dem nérdlichen Sauerland ++ , Erpo — prima Polstermabel, A J
Steigerung meines Umsatzes, keine Reklas” Mobel Rossig GmbH/Alfeld/Leine ++ ,Erpo Polstermdbel —wirk-
lich toller Service” Kollege aus Saarbriicken -+, Erpo —neue Nummer 1 in meinem Sortiment!” Mobelhaus aus
dem Allgéu ++ ,Meine Wette an Euch von ‘mi’: Erpo wird wieder ganz, ganz vorne landen ... was mich nicht
wirklich verwundern wiirde. Prima Laden!” Einrichtungshaus aus Ost-Westfalen. Zahlreiche weitere State-
ments zu Erpo landeten auf den ‘mi’-Redaktions-Tischen. Thomas Gottschalk wiirde die mit nur einem
Wort zusammenfassen: , Reschpekt!”

Wie gesagt, Thr Studium der in der heutigen Beilage verdffentlichten Einzelergebnisse wird Ihnen —insbesondere
im Vergleich mit [hren ganz individuellen Erfahrungen - aufschlussreiche Analysen erméglichen. In Anbetracht
der eher miserablen Konjunkturdaten fiir die Polstermdbler in 2013 und der bevorstehenden imm cologne mit den
dort zu fithrenden Gespréchen verweisen wir an dieser Stelle nochmals sehr eindringlich auf unsere Veroffent-
lichung der persnlichen Statements der Absatzmittler im Mébelfachhandel. Die haben wir —auszugsweise —in
der letzten ‘mi-Ausgabe des vergangenen Jahres abgedruckt. Inhalt: Kritik, aber auch konstruktive Verbesse-
rungsvorschlige. Sie erinnern sich: Es ging um Antworten auf unsere Fragen -+ ,Wo sehen Sie die aktuell grofsten
Fehlentwicklungen im Polstermébel-Segment?” und ++,Welche Anliegen haben Sie an Ihre einzelnen Lieferanten
fiir die Zukunft (Ziele, Hoffnungen, Wiinsche)?” Wenn Sie die Ausgabe nicht mehr vorliegen haben oder zu den-
jenigen Lesern gehoren, die wir zu Beginn 2014 als Neu-Abonnenten begriiflen konnten, senden wir sie Thnen auf
Anfrage gern zu, kurzfristig (damit Sie fiir Ihre imm cologne-Gespréche bestens geriistet sind) ausnahmsweise auch
als pdf-Datei zu. Rufen Sie uns unter 0211 — 66 98 125 an oder fordern Sie die ‘mi’ 51/13 unter moebel@markt-intern.de
kurzfristig an! So, das war’s? Nein, noch nicht ganz. Es folgt abschlieend das unvermeidliche ...

. Der vertrauliche, aktuelle, unabhéngige, kritische Informations-
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iInd Aktionsbrief ... Der vertrauliche, aktuelle, unabhangige, kritische

... 'mi’-Fazit: @@ Bleiben sie im Dialog mit Ihren Lieferanten. Als Grundlage hierfiir sind die Ergebnisse
des ‘mi’-Leistungsspiegels ‘Polstermédbel’ unverzichtbar. Die geeignete Plattform fiir derartige Diskussionen
schlechthin ist die imm cologne in der néchsten Woche @@ Wenn's im Gespréch mal hakt und beide Parteien
nicht wirklich weiter kommen, schalten Sie Thre ‘mi’-Redaktion quasi als Mediator ein. Vermeintlich untiber-

briickbare Meinungsverschiedenheiten zwischen Absatzmittler und Lieferanten kann sich die Polstermdbel-
Branche in Zeiten wie diesen nicht leisten. Der Insolvenzen auf beiden Seiten ist es mittlerweile genug! Zum

Thema Schwierigkeiten: @@ Was uns insbesondere auch gefreut hat, ist das Abschneiden vom krisenge-
schiittelten Hersteller Gepade! Trotz aller — nicht gerade kleinen — Widrigkeiten kletterten die Westfalen im
Endergebnis von Rang 9 auf Rang 5. Auch in der Verbesserung der Bewertungsnote der Umfrage-Teilnehmer
von einer 2,57 auf 2,47 zeigt sich, dass das Herz vieler Partner im Handel nach wie vor fiir Gepade schldgt.
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00@ Fiir Ihre Unternehmensfithrung wichtige Branchen-Meldungen:

Schlaftrends - Tempur und Boxspringbetten auf dem Vormarsch: Der Markt fiir hochpreisige
Betten wéchst, die Besserverdienenden haben das Boxspringbett seit geraumer Zeit fiir sich entdeckt. Im
gehobenen Segment liegen die Preise zwischen ca. 4.000 - 20.000 €, gerne auch mal mehr wie z.B. bei dem
handgefertigten Hastens Vividus fiir ca. 60.000 €. Der Kunde kennt diese Art der Betten meist aus den Hotels,
wo es dank der Klimaanlagen keine Probleme mit der richtigen Beliiftung gibt, die ja nicht von unten frei
zuginglich wie die Lattenrostvarianten sind. Ebenfalls stark nachgefragt und lanciert wird Temputr, ein von
der Nasa entwickeltes Material zum Schutz des Astronauten vor Druckstellen. Kritiker behaupten, Sex auf
Tempur sei unbefriedigend, weil es halt ein einsinkendes Material sei .... Da lohnt sich ja auf jeden Fall das
ausgiebige Testen der Schlafunterlage bzw. Schlafstatt, denn obwohl der Mensch fast ein Drittel seines Lebens
verschlift, wird im Bettenfachgeschift nur ein paar Minuten Probe gelegen. Fiir den Autokauf nimmt sich
der Durchschnittsdeutsche deutlich mehr Zeit! Weisen Sie Interessenten in IThrem Geschéft darauf hin!
L 2 2 4
Messemarathon: Die inhabergefiihrte Vauth-Sagel Gruppe, die seit mehr als 50 Jahren in den Branchen
innovative Stauraumsysteme fiir die Kiichen- und Mobelindustrie, Automotive und Caravaning und
Medizin/Care aktiv ist, und dariiber hinaus weltweit komplette Biiro- und
Pflegeeinrichtungen vertreibt, setzt auch dieses Jahr wieder auf ihre erfolg-
reichen Messeaktivitdten. Mit dem geballten Fachwissen von ca. 850 Mitar-
beitern, einer eigenen Logistik und globalen Vertriebsmannschaft, einer Produktion von jahrlichen 85
Millionen Qualititsartikeln aus dem breiten Produktsortiment ist die Teilnahme an den wichtigen Herbst-
messen ein Muss. So startet der Messemarathon fiir Vauth-Sagel mit der Fachmesse fiir technische Produkte
und Zubehor der Mobelindustrie Sicam in Pordenone. Weiter geht’s zur Mebel, eine der wichtigsten
Messen in Osteuropa in Moskau (2013 gemeinsam mit den Handelspartnern Fiera und Duslar bestritten,
wobei fiir 2014 Duslar wohl im Mai die ZOW und Fiera im Herbst wie gewohnt die Mebel im Auge
haben). Auch die Compamed spielt eine gewichtige Rolle. Peter Sagels Fazit: , Fiir viele Kunden sind
wir mittlerweile ein wichtiger Projektpartner — dariiber freuen wir uns natiirlich.”
L 2 2 4
Peter Betzels Einblicke in die IKEA-Strategien: ++ In ein bis zwei Jahren soll das komplette Ikea-Sorti-
ment auch im Webshop zu kaufen sein (ca. 7.000 Artikel) ++ Angriff mit derzeit mageren 92 Mio € Online-Umsatz
auf die drei GroRen: Otto.de, home24 (Rewe-Beteiligung) und Westwing (Tengelmanns Finanzspritze) durch die
I K E A® Marke IKEA -+ angepeilte 160 Mio € Umsatz fiir dieses Jahr — durch komplette Zimmer-
einrichtungen forcierte Spontankéufe ++ potentielle zusétzliche 20 - 25 neue Standorte
— Tkea-Family-Einrichtungsseminare, da jeder Dritte Kunde Family-Mitglied ist! ++ angestrebte Umsatzverdopplung
mit Steigerung des Marktanteils von derzeit 13 % auf dann , realistische” 25 %, Zeitraum ca. 8 Jahre ++ weltweit
erstes Innenstadthaus in Hamburg-Altona, damit verbunden deutliche logistische Serviceleistungen ++IKEA-
Wachstumsverhinderer sind die Gesetzgebungen der einzelnen Bundeslander, die die Geschfte in den Innen-
stadten schiitzen wollen ++ neue Felder wie die 150 Ikea Hotels zusammen mit Marriott in Europa. Alter Schwede,
mach mal halblang. ‘mi’-Prognose: Alles von dieser Agenda ldsst sich tatséchlich nicht mit Erfolg umsetzen!

VAUTH-SAGEL
N
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+++ News & Facts im Telegramm-Stil +++ ee PESSIMISTEN VORAUS: Im Gegensatz
zu den allgemein optimistischen Erwartungen der deutschen Wirtschaft ftir 2014 (+1,9 % BIP; ifo) sehen die
Mabler ihre Geschiftserwartungen im nichsten halben Jahr eher mau. Dezember 2013 liefert minus 12 Punkte
(ein Jahr zuvor waren es nur minus 5 Punkte), also eine starke Erniichterung nach den fast schon positiven
Erwartungen von kleinen minus 1 Punkten im November 2013. Die aktuelle Lage steht fiir Dezember 2013
bei minus 12 Punkten (2012 + 5 Punkte), im November waren es sogar minus 16 Punkte. Hoffentlich wachst
das Konsumentenvertrauen in die GroKo, damit der Verbraucher sich endlich wieder langfristige Anschaffungen
gonnt!!! ee NACHKLAPP ZU MO 51/13: Es ist amtlich, ein simpler Biirgerentscheid entscheidet tatsachlich




Mo 1-2/14 - Seite 4

- marist interm marist intem

dartiber, ob Mobel Kraft in Flensburg auf dem ehemaligen Kleingartengelande ansiedeln darf oder nicht und
damit {iber ein 60 Mio-€-Projekt und 300 Arbeitsplitze. Das zustandige Innenministerium hélt den Biirgerentscheid
fiir zuldssig, der griine Biirgermeister von Kiel Peter Todeskino zollt den Initiatoren Respekt, steht aber als
Reprasentant der Stadt immer noch zu dem ausgereiften Projekt. Bedenklich ist, dass die Gegner nur 8(!) % der
Stimmenberechtigten mobilisieren miissen, um alles zu kippen. Die ndchsten Monate werden es zeigen, und
auch hier wieder... ein Hickhack zur Terminfindung... bése betrachtet: Geht’s hier noch um die Sache oder ist es
eine reine Machtdemonstration? @@ INTERESSANTER LESESTOFF: Das neue Der Kreis Magazin ist da!
Die , Aktivititen des Verbunds, engagierte Mitgliedsunternehmen”, Mofa, Riickblicke und Abenteuerreisen etc.
stehen im Fokus und verdeutlichen, wie wichtig der mittelstandische Kiichenfachhandel nach wie vor ist.
Individuell geplante Kiichen gewinnen einen immer starkeren Marktanteil, gerade auch dank des unermiidlichen
und enthusiastischen Engagements aller Kiichenspezialisten. Der Geschiftsfiihrende Gesellschafter, Exnst-Martin
Schaible, betont zurecht, dass ,sich sowohl die Kompetenz und Leistungsstirke als auch die Seriositiit des Fachhandels”
auszahlt - wie 2013 gezeigt hat e® HEIMTEXTIL FRANKFURT AM MAIN 08.-11. JANUAR 2014
- DIE AKTUELLEN TRENDS: ++ Schwarz, weif3, grau fiir Kissen, Vorhdnge und Beziige, in Hahnentritt
und Pepita, kombiniert mit Pastell und Metall ++ Pink, Lila, Lemon Tonic, Pop Orange dazu Naturmaterialien
und -motive ++ Tiere sind weiter beliebt, statt herbstwinterlicher Eulen und Hirsche frithlingssommerliche Kéfer,
Libellen und Schmetterlinge ++ Digitaldruck und neue Techniken wie Sprenkeln, Wickeln und Zupfen ++ Elegante
und opulente Stoffe vorzugsweise in den wichtigsten Edelsteinfarben fiir Kissen, Vorhédnge, Beziige ebenso
Metall-Téne, hier vor allem die warmeren wie Gold und Kupfer + Kissen als Hauptobjekt: Kissen, Kissen, Kissen
wohnlandschaftenvoll (als giinstige Alternative alle Trends mitzunehmen). Merke: Samtliche Gegensatze sind
“in’ ... abgefedert eben durch ganz viele Kissen e® PLUNDRA (GROB UBERSETZT 'PLUNDERN’):
Diesmal nicht bei Ikea Niederlande sondern bei der Eroffnung von Mdbel Hoffner und Teppich Kibek nach
Weihnachten in Fiirth! Durch giinstige Rabatte und Sonderaktionen angelockt sind die Menschenmassen wie
entfesselt nach Fiirth gestromt und haben fiir so ein kréftiges Verkehrschaos gesorgt, dass sogar das Technische
Hilfswerk (THW) einige StrafSen sperren musste. Die heimischen Bauern indes haben aus Angst vor Schaden
ihre Wiesen mit Traktoren blockiert — sie kennen wohl die Schnappchenmentalitat ihrer wildgewordenen und
festtagsgeschadigten Mitmenschen! Mal ehrlich: Das kann fiir alle Beteiligten kein Einkaufsvergniigen gewesen
sein. ‘mi’-Fazit: Muss man nicht haben, sorry Hape Kerkeling!!! e®@ ZWEIFELHAFTE EHREN: Home24
ist nach Umfragen durch die ServiceValue GmbH in Kooperation mit DIE WELT und der Goethe-Universitit
Frankfurt am Main (Methode SES - Service Experience Score) zum Service-Champion gewahlt worden. Die
Kunden stehen nun mal auf mobiles Internet und so lanciert Home?24 eine verbesserte Webseite fiir die mobile
Nutzung mit iOS und Adroid. 14 % aller Smartphone-Nutzer haben mit ihrem Gerdt schon M&bel gekauft und
vier von zehn Befragten kdnnen sich einen Mobelkauf mit dem Smartphone vorstellen (Studie Etailment). Wie
fein, alles so schon easy, und diese Transparenz der Preise ... und des Smartphone-Nutzers inkl. seines vor
Virenattacken ungeschiitzten Endgerites! e® SHD-STATEMENT FRISCH AUF DEM REDAKTIONS-
TISCH: Zum eigenen Abschneiden im LSP 'Kiichenplanungs-Software’ meldet sich Michael Breitbach, Mit-
glied der SHD-Geschiftsleitung, soeben in der Redaktion: ,Wir haben uns in den letzten Wochen intensiv mit den Er-
gebnissen des ‘markt intern’-Leistungsspiegels auseinandergesetzt, denn es diirfte ja selbstverstindlich sein, dass SHD
mit dem Ergebnis nicht zufrieden ist. Selbstkritisch haben wir uns mit den einzelnen Punkten auseinander geseizt — aller-
dings erlauben wir uns zu erwihnen, dass die Punkte nach unserer Einschitzung einen hohen Spielraunt an eigener Inter-
pretation bieten.” Neben anderen Anmerkungen folgen noch interessante Schilderungen tiber , folgende MafSnahmen,
die wir bereits eingeleitet haben bzuw. in Kiirze umsetzen werden”. Mehr dazu demnéchst in 'mi’! ee LETZTE MELDUNG:
Goran Grosskopf, Chef der Ikea-Mutter Ingka Holding, rudert in der offensichtlich allzu ambitionierten Umsatz-
Prognose 2020 zuriick: , Unser Ziel hat sich als zu ehrgeizig herausgestellt.” Geplant war eine Umsatzverdopplung!
"mi’-Einschdtzung: Auch Ikea-Deutschland-GF Peter Betzel wird den Mund zu voll genommen haben (s.0.)
und sich — dhnlich wie Grosskopf — mit seiner Zielvorgabe in Richtung riickwérts begeben miissen!

Wetter-Prognose vom Sauerldander: Trotz Januar-Friihling — es hat noch ZweiMdbelpackersollenein Klavier
keinen Winter ohne Frost, Schnee und Eis gegeben. Anfang Februar in den achten Stock tragen. Schon
geht’s so richtig los, Ende ist erst fiir April in Sicht! nach ein paar Stufen stéhnt der eine:
Ihr Jchmussdiretwassagen!”Derandere:

J ‘Z ,5ag es, wenn wir oben sind!” Oben
oo ° ;

S angekommen fragt der eine: ,Was
wolltes du sagen?” Der andere: ,Wir
sind im falschen Haus.”

RA Georg Clemens
(Chefredakteur)
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